
Afin de pouvoir conquérir d’autres marchés avec notre nouvelle technologie (ASi-5), nous 
avons besoin d’un soutien actif et recherchons donc 

Area Sales Manager / Ingénieur technico-commercial (h/f/x)
En télétravail

Vos responsabilités:

Rejoignez notre équipe et aidez-nous à construire l’avenir! En tant qu’ingénieur technico-
commercial, vous serez responsable de la vente de nos produits en France et assurerez 
l’accompagnement technique de nos clients. Dans ce cadre, vous serez en charge des 
tâches suivantes:

• Conseils techniques et accompagnement sur mesure: Vous élaborerez des 
solutions d’automatisation et de sécurité adaptées pour répondre aux besoins 
spécifiques de nos clients issus de différents secteurs.

• Développement et entretien des relations avec les clients: Vous entretiendrez 
des relations à long terme avec les clients et développerez des stratégies 
appropriées pour les aider à mener à bien leurs projets d’automatisation.

• Qualification des projets et négociations: Vous encadrerez l’ensemble du 
processus de vente, de l’identification des opportunités de projets jusqu’à la 
conclusion des négociations, en passant par le suivi et la rédaction des offres.

• Présentation de nos produits: Vous présenterez nos produits et solutions sur le 
terrain, aussi bien chez nos clients que lors de salons et d’autres événements, et 
vous positionnerez notre entreprise comme un partenaire compétent.

Les compétences que nous recherchons:

Vous êtes diplômé(e) en ingénierie électrique ou dans une discipline similaire et vous êtes 
passionné(e) par l’innovation technique. Vous possédez également les qualités suivantes:

• Vous avez à cœur de fournir des conseils techniques avisés aux clients
• Vous possédez d’excellentes compétences de communication en français et en 

anglais
• Vous avez la capacité de travailler de manière autonome et structurée 
• Vous êtes disposé(e) à vous déplacer dans toute la France pour rendre visite aux 

clients et participer à des salons professionnels

Pourquoi rejoindre l’équipe Bihl+Wiedemann?

• Agilité et croissance: Dans notre entreprise dynamique, vous trouverez non 
seulement un emploi stable, mais aussi un but. Car chez nous, vous ne faites pas 
juste un travail, vous contribuez à façonner une vision. Grâce à nos processus de 
décision courts, vos idées seront entendues et rapidement mises en œuvre. 

• Responsabilité et développement: Chez Bihl+Wiedemann, vos connaissances 
seront mises à profit pour relever des défis passionnants. Vous bénéficierez d’un 
accompagnement renforcé lors de votre intégration et d’une grande liberté pour 
travailler de manière autonome. Vous aurez également l’opportunité d’évoluer dans 
un environnement international et innovant.

• Déontologie et esprit de communauté: Chaque personne compte. En rejoignant 
l’équipe Bihl+Wiedemann, vous découvrirez à quel point la reconnaissance et 
l’estime peuvent être des valeurs essentielles. Vous ne faites pas seulement partie 
de l’équipe, vous êtes aussi un acteur de notre succès.

Prêt à relever ce défi passionnant? Envoyez-nous votre candidature en anglais au format 
PDF, en indiquant le numéro de référence «244001» à: jobs@bihl-wiedemann.com

Vous avez d’autres questions? Ornella Cirami répondra avec plaisir à votre appel au: 
+49 (0) 621-33996957

Bihl+Wiedemann développe et réalise des 
solutions d’automatisation complètes pour 
tous les domaines de la construction 
mécanique et des installations. Depuis 
des années, nous connaissons une 
croissance constante et aujourd’hui, outre 
notre siège à Mannheim, nous sommes 
représentés dans plus de 30 pays par nos 
propres filiales et nos partenaires 
commerciaux. Nos produits sont utilisés 
dans le monde entier, par exemple par les 
principaux fabricants de biens de 
consommation et d’équipement. 
En tant que leader dans le domaine des 
technologies d’automatisation et de 
sécurité avec AS-Interface (ASi), nous 
mettons l’accent sur l’innovation continue.

Bihl+Wiedemann GmbH
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